
刘勇，男，1987年毕业于湖北理工学院工业电气自动化

专业。毕业后分配到冶钢集团公司，任工程师、科长等职务。

1998年起到深圳工作，开始了创业历程。现创业成立公司

---自动化网（深圳）营销服务有限公司，任总经理。并任广

东省自动化学会副秘书长、广东省电源行业协会副秘书长、中

国电源学会理事、深圳市软件行业协会理事、深圳市信息行业

协会理事、科技核心期刊《自动化技术与应用》杂志副主编、

《电源世界》杂志总编。

潜心打造智能制造智能阅读产业互联网服务平台

1987 年毕业，怀揣实业救国的信念进入冶钢集团公司，抱着踏实干事的心态从

基层一线岗位起步，做到工程师、科长等岗位，获得了很多宝贵的财富，为人生后续

的发展奠定了基础。

1998 年起，他辞退了冶钢集团公司个工作，到了深圳，开始了人生转型，从央

企员工转身为一个市场化的自由人。经过一段时间的打拼，他广泛调查市场、收集信

息、寻找商机，最后看准了自动化、互联网，就干起了自己的专业，创业成立了公司

---自动化网（深圳）营销服务有限公司，任总经理。

长期以来，他专注于自动化行业产业链服务。2000 年上线运营的中国自动化网，

是我国第一批行业网站。作为自动化行业产业链网络服务平台，为自动化行业提供信

息服务、广告服务、数据营销、市场研究、咨询服务、商业 SNS 社区服务、移动互

联、电子商务服务等。中国自动化网通过传媒优势，整合各种资源，与国内外著名自

动化组织、企业建立了广泛的联系和交流，每年举办 10 多个论坛和研讨会，其中“变

频器行业企业家论坛”、“电力电子论坛”、“电源沙龙”已成为每年一度的行业权

威盛会，对推动中国自动化产业持续发展起到了积极的作用。

十多年的风雨历程，可以说是伴随着中国电子商务的发展而发展的。对于 2005

年之前发展缓慢的中国自动化网，刘勇说：“前 5 年我们不够专心，也不够专业，但

是后来发现做行业网站，只有专心加专业，才能更好的发展。”

http://www.ebrun.com/


最初的行业网站的门槛很低，只是搭建一个电子商务平台，但是工业自动化行业

的门槛却很高，不仅要求具备专业的技术，还要具备及时掌握大量行业数据的能力和

行情发展的敏感性，这也是最初几年工业自动化行业网站做得不太好的地方。但是刘

勇及他的团队看到了行业网站的潜力和发展前景，他们决定乘着中国电子商务快速发

展的东风，把中国自动化网做成工业自动化领域强有竞争力的行业网站。困难摆在了

面前，但是刘勇和他的团队没有放弃，“不轻言放弃，就会找到出路”。“现在的行

业网站已经不能满足用户的需求，所以必须得寻求新的发展思路”，用户多元化的需

求成了刘勇及其团队下一步要攻克的堡垒。

刘勇从不把同行作为对手，而是作为自己前进的动力，他认为也只有与竞争对手

和谐相处，整个行业才能健康发展，“目前的竞争主要是产品和服务的差异化，包括

价值增长点的差异化和产品的差异化。”

工业自动化是一个技术门槛很高的行业，怎么提升行业影响力?刘勇觉得很困难，

他把目光对准了线下活动的组织。为了激发工业自动化领域能够不断创新，中国自动

化网经常主办自动化产业发展论坛，讨论当前行业态势、发展前景等，为自动化企业

提供一个很好的沟通平台。刘勇把这些活动当成中国自动化网提供服务的一部分，他

的目的也很明确，通过线下活动提升网站平台知名度。

服务创新、模式创新。他一直致力于企业间网络的建立、供应链体系的稳固等工

作，为企业提供优质服务。现正处于 B2B 转型阶段，以创新理念构建自动化行业产

业链互联网+服务，让平台上已有的百万级会员，以及吸引更多产业链上下游的制造

业借助移动互联，把大数据从 PC 到移动终端的用户行为打通，使整个产业链营销更

加智能化，把更多数据和信息引入到里面，真正打造中国的“互联网+”，促进中国

制造业有效的转型升级。

在关注行业的同时，他也承担若干行业社会组织的社会责任与义务，如担任广东

省自动化学会副秘书长、广东省电源行业协会副秘书长、中国电源学会理事、深圳市

软件行业协会理事、深圳市信息行业协会理事、科技核心期刊《自动化技术与应用》

杂志副主编、《电源世界》杂志总编等。围绕自动化行业，他一直在不懈的努力，行

进在创新路上，以期改变模式、拓展业务，从技术和服务上有所突破。


